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dalle Aziende

Novita in ambito networking per EDSlan:
siglata una nuova partnership con LevelOne

EDSlan prosegue sulla strada delle nuove partner-
ship con brand di fama internazionale e sigla un accor-
do con LevelOne, storico produttore tedesco di solu-
zioni per il networking, la videosorveglianza IP e la tra-
smissione audio/video.

10 anni di esperienza, un'attenta fase di controllo in
sede di produzione, un'invidiabile offerta e profondita
di gamma, oltre 250 prodotti a catalogo, un design uni-
co e un ottimo rapporto qualitd/prezzo, collocano Le-
velOne tra i primi Vendor al mondo di prodotti e solu-
zioni in ambito di Networking.

LevelOne si & sempre contraddistinta attuando una
politica commerciale diversa dagli standard di
mercato. L'azienda tedesca non fornisce solo
hardware, bensi soluzioni in grado di offrire
agli operatori del mondo ICT nuovi spunti e
nuove opportunita commerciali.

Con pil di 250 prodotti a catalogo, LevelOne
ha la soluzione ideale per ogni esigenza, dalla
videosorveglianza IP, dal classico switch fino ai
kvm e hdmi extension.

“Gli ultimi mesi ci hanno visto portare a buon
fine diversiaccordididistribuzione” spiega Ro-

dolfo Casieri, Direttore Commerciale di EDSlan. “Cre-
diamo che per restare leader nel nostro settore occor-
ra continuamente diversificare le nostre scelte allargan-
do l'offerta a nuovi Player con i quali penetrare nuovi
mercati. Questo ci permettera di rimanere leader sia
in ambito tecnologico che nell'offerta di servizi a va-
lore aggiunto. LevelOne é sicuramente un brand che
pud portare valore alla nostra offerta e garantire ai no-
stri clienti maggiore scelta, sia in ambito tecnologico
che commerciale”.

“Grazie alla sua nota e comprovata professionalita e
alla presenza capillare sul territorio naziona-
le, EDSlan & senz'altro il partner ideale per
la distribuzione delle nostre soluzioni”dichia-
ra Andrea Alberini, Direttore Commerciale
di LevelOne. “Puntiamo a far diventare ED-
Slan il distributore di riferimento per il cana-
le in Italia e ad incrementare concretamente
la nostra quota di mercato, grazie anche alle
attivita commerciali e di marketing messe in
atto da EDSlan’.
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mBlox apre un nuovo ufficio in Italia
per rispondere alle crescenti opportunita di mercato

mBlox, il pil grande network al mondo per le transa-
zioni mobile, ha annunciato un ulteriore progresso nel-
la propria strategia di espansione internazionale con
I'apertura di un nuovo ufficio a Milano e la nomina di
Edouard Marciano come Country Manager per I'lta-
lia. mBlox & gia attiva in Italia da oltre cinque anni e
collabora con numerosi e importanti clienti nazionali.
L'acquisizione di nuovi clienti e le opportunita di cre-
scita hanno reso estremamente importante per la so-
cieta stabilire una presenza in Italia, con 'obiettivo
principale di massimizzare il potenziale di sviluppo di
mBlox nel Paese.

Grazie all'ufficio di Milano mBlox sara inoltre nelle
condizioni ottimali per integrare le attivita internazio-
nali con la presenza locale. | nuovi clienti italiani, at-
traverso mBlox, avranno la possibilita di accedere al
mercato globale della messaggistica mobile ed i clienti
globali gia acquisiti — tra cui content provider, applica-
tion service provider e aziende — potranno operare an-
che nel mercato italiano, che ha oggi per la messaggi-
stica mobile un valore di 4 miliardi di dollari.

SISTEMI DI TELECOMUNICAZIONI

mBlox opera come singolo punto riferimento per i pro-
pri clienti riuscendo a semplificare tutte le complessita re-
lative sia ai servizi di fatturazione che di gestione della
messaggistica specializzata

Grazie ad un network di livello carrier legato a tutti gli
operatori telefonici italiani mBlox permette alle aziende di
comunicare con gli abbonati mobile di oltre 500 compa-
gnie telefoniche in 180 Paesi, milioni di volte al giorno.

Edouard Marciano ha un forte background internazio-
nale sviluppato lavorando per aziende quali Sagem, Me-
tromedia Fiber Network, Jetmultimedia e IN&FI.

Edouard ha costruito le proprie credenziali creando e svi-
luppando due attivita in proprio, oltre alle esperienze nel
marketing operativo presso Auchan ltalia e Commercia-
|Export Italy. Il suo incarico é di rafforzare ulteriormente la
gia solida reputazione
di mBlox e sviluppare
le opportunita di busi-
ness in ltalia.
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