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) dolle Aziende

EDSlan stringe un accordo di distribuzione con Samsung

L’offerta in ambito fonia del distributore di Vimercate si arricchisce
con le soluzioni di comunicazione aziendale sviluppate da Samsung Network Division

EDSlan punta ad aumentare la propria quota di mer-
cato in ambito telefonia stringendo una nuova partner-
ship con Samsung Telecom & Network Division per la
distribuzione sul territorio italiano delle soluzioni di co-
municazione aziendale Samsung.

EDSlan fornira a rivenditori, system integrator, in-
stallatori telefonici e operatori VolIP, i sistemi di comu-
nicazione Samsung serie OfficeServ 7000, la gamma
completa Samsung di terminali telefonici analogici, di-
gitali e IP, le soluzioni Samsung di system integration
e di mobilita.

La serie Samsung OfficeServ 7000 & un’avanzata
gamma di Sistemi di Comunicazione innovativi “all-in-
one” in grado di integrare le tecnologie telefoniche tra-
dizionali con quelle IP e Wi-Fi, e di far convergere i due
mondivoce e datiin un’unicasoluzione. La convergenza
& possibile attraverso le soluzioni Samsung Data Ser-
ver, che permettono la gestione delle funzioni Switching,
Routing, VoIP, QoS, VPN, DMZ e Firewalling, mentre
grazie alla Computer Telephony Integration (CTI) i ser-
vizi di telefonia possono essere integrati in modo fun-
zionale all'interno della rete dati del cliente.

L'offerta Samsung & in grado di soddisfare tutte le esigen-
ze di comunicazione voce e dati attraverso sistemi conver-
genti per aziende di piccole e medie dimensioni.

Per supportare l'offerta delle nuove soluzioni, EDSlan ha
creato all'interno della Lan Telephony una nuova Divisio-
ne, strutturata per vendere e fornire assistenza tecnica ai
prodotti Samsung commercializzati.

Questa nuovaimportante partnership conferma lafase
di ampliamento del parco vendor di EDSlan e la volonta
di continuare a puntare con particolare attenzione sulla
fonia e sul VoIP. “Siamo molto soddisfatti di poter anno-

Samsung Electronics Co. Ltd. & uno dei leader globali
nei settori dei semiconduttori, delle telecomunicazioni,
dei media digitali e delle tecnologie di convergenza di-
gitale con un fatturato, nel 2007, di 105 miliardi di dolla-
ri. Con circa 150.000 dipendenti in 134 filiali di 62 paesi,
la societa si divide in due principali unita di business: Di-
gital Media & Communications e Device Solutions. Rico-
nosciuto come uno dei marchi globali con il maggior tas-
so di crescita, Samsung Electronics & tra i piu importanti
produttori al mondo di televisori digitali, chip di memo-
ria, telefoni cellulari e schermi TFT-LCD.

www.tlc.samsung.it
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Fondata nel 1988 dall’attuale management, EDSlan & lea-
der italiano nella distribuzione di prodotti per il Cabling,
Networking, Sicurezza e Lan Telephony con un giro d‘af-
fari di 50 milioni di Euro, piu di cento collaboratori, otto
punti operativi sull'intero territorio nazionale, tremila me-
tri quadrati di magazzini ed oltre cinque milioni di Euro
di valore. Nell'offerta di EDSlan rientrano numerosi mar-
chi di prestigio mondiale tra i quali: 3M, ADC Krone, Al-
catel Lucent, Allied Telesis, Audiocodes, Belden, Devolo,
Draka, Funkwerk Artem, Funkwerk Bintec, Funkwerk El-
meg, Funkwerk Packetalarm, Daetwyler, Fluke Networks,
Fujikura, Jabra, Jeko, Level One, Emerson Network
Power, Minicom, MRV Communications, Netasqg, Pan-
duit, Patton, Prysmian, Plantronics, Raytalk Industries,
RIT Technologies, Selea, Simon Connect, Snom, Sony,
Swyx, Topex, VOlspeed, WatchGuard e altri ancora.
EDSlan ha la sede principale a Vimercate (Milano) e filiali
in tutta ltalia che assicurano |'assistenza tecnico-com-
merciale dell'organizzazione e una rete di distribuzione
attiva su tutto il territorio nazionale.

www.edslan.com

verare nella nostra offerta di telefonia professionale un
brand di prestigio come Samsung” afferma Alessandro
Magaglio, Channel Sales Manager di EDSlan. “ll nosto
obiettivo &€ aumentare il market share nel mercato della
Lan Telephony e siamo certi che la qualita e I'affidabilita
dei prodotti Samsung ci aiuteranno in questo intento”,

“La partnership anche con EDSlan ci permettera di
estendere la nostra presenza su tutto il territorio, ed
essere cosi in grado di supportare tutti i clienti Sam-
sung in maniera capillare. EDSlan & un nome gia af-
fermato e riconosciuto nel nostro settore, e siamo cer-
ti che esperienza e capacita da loro sviluppate saran-
no in grado di creare valore aggiunto alla nostra offer-
ta”dichiara Giorgio Tencati, Sales&Marketing Senior
Manager della divisone Telecom & Network di Sam-
sung Electronics ltalia.
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